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ERP-Branchensoftware als 
SaaS-Angebote von KUMAVISION

Als einer der ersten Microsoft-Partner welt-
weit hat KUMAVISION branchenspezifische 
Software-as-a-Service (SaaS)-Lösungen auf 
Basis von Microsoft Dynamics 365 Business 
Central entwickelt. ERP-Projekte lassen sich 
damit schneller, sicherer und einfacher als 
bisher umsetzen.

Software-as-a-Service (SaaS) verlagert Betrieb 
und Bereitstellung von ERP-Lösungen in die 
Cloud. Der Abschied von lokalen Installationen 
(On-Premises) bietet Unternehmen zahlreiche 
Vorteile: Die SaaS-Angebote von KUMAVISION  
überzeugen durch schnelle Bereitstellung, pro- 
blemlose Skalierbarkeit und transparente Preis-
modelle. Da KUMAVISION sich um den Betrieb, 
die Weiterentwicklung, Updates und die War-
tung kümmert, profitieren SaaS-Kunden von 
kürzeren Innovationszyklen, einer nachhaltigen  
Entlastung der eigenen IT-Abteilung und letzt- 
lich auch von niedrigeren Gesamtkosten. Gleich- 
zeitig arbeiten sie stets mit einer aktuellen ERP- 
Software und erhalten kontinuierlich Zugriff auf 
neue Funktionen und Technologien.

ERP-Branchensoftware mit 
Best-Practice-Prozessen
Das Angebot von KUMAVISION umfasst ERP- 
Branchensoftware als SaaS-Lösungen, die die be- 
sonderen Anforderungen der jeweiligen Branche 
optimal abbilden. Bereits verfügbar sind u. a. die  
SaaS-Lösungen für Grosshandel (KUMAVISION 
trade365), Fertigungsindustrie (factory365) und 
Projektdienstleister (KUMAVISION project365). 
Jede Branche ist anders, jede Branche hat eige-
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ne Anforderungen. KUMAVISION hat daher die 
branchenneutrale ERP-Standardsoftware Micro-
soft Dynamics 365 Business Central (vormals Na-
vision) um zahlreiche branchenspezifische Funk-
tionalitäten, Workflows und Auswertungen (KPI) 
erweitert. Jede Branchenlösung bringt Dutzende 
Best-Practice-Prozesse mit, in die die Erfahrung 
von über 2.000 erfolgreichen ERP-Projekten in 25 
Jahren eingeflossen sind. Unternehmen können 
so sofort produktiv mit ihrer neuen ERP-Software 
arbeiten und profitieren von hohen Mehrwerten 
für ihr Business. Langwierige und kostspielige 
Individualentwicklungen sind nicht erforderlich.

Mehr als ERP:  
Die Microsoft Technologie-Plattform
Weltweit einmalig ist die Technologie-Plattform 
Microsoft Dynamics 365, auf der die SaaS-Bran-
chenlösungen basieren. Neben dem ERP-System  
(Business Central) bietet sie CRM-Software für 
Vertrieb, Marketing und Kundenservice, die Bu-
siness-Intelligence-Lösung Power BI, Microsoft 
Teams und Office 365, Workflow-Lösungen und 
mobile Apps sowie Cloud-basierte Services für 
Internet of Things (IoT), Künstliche Intelligenz 
(KI), Chatbots und vieles mehr. Durch die ge-
meinsame Datenbasis gehören Probleme mit 
Schnittstellen oder Datensilos damit der Ver-
gangenheit an. 

Schnelle Einführung, transparente Kosten
Von KUMAVISION entwickelte Smart-Start-Pa-
kete vereinfachen und beschleunigen mit zahl-
reichen Best-Practice-Prozessen, Templates und 
Vorlagen den Umstieg auf eine SaaS-Lösung  

nochmals. Dazu kommt eine bewährte Projekt-
methodik. Die Pakete beinhalten einen klar defi-
nierten Leistungsumfang, dank transparenter 
Preise wird die Projekteinführung sicher kalku-
lierbar.

Beratungsangebote für die 
digitale Transformation 
SaaS-Projekte sollten die vorhandene IT-Land-
schaft nicht einfach 1:1 abbilden, sondern so- 
wohl die IT-Strategie als auch die Unterneh-
mensstrategie berücksichtigen. Wie bei jedem 
Software-Projekt empfiehlt es sich, bei dieser 
Gelegenheit die eigenen Prozesse auf den Prüf-
stand zu stellen. Unternehmen müssen diese 
Schritte jedoch nicht allein gehen. Das Digitali-
sierungsteam der KUMAVISION unterstützt und 
begleitet mit Beratungsangeboten und Dienst-
leistungspaketen zu IT-Architektur, Digitalisie-
rungsstrategie und Prozessoptimierung.  
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